
 
 

 

Werkstudent/Prak�kant (m/w/d) – Vertrieb / Marke�ng  
 

NRW | ab sofort | befristet | ca. 20 h / Woche 
 

Die EXNER Process Equipment GmbH liegt mit ihrem Sitz in E�lingen inmi�en der Technologieregion 

Karlsruhe. Das mi�elständisch geprägte Unternehmen ist seit 20 Jahren interna'onal agierender Anbieter 

hochwer'ger Armaturen zur pH-Wert-Messung und op'scher Sensoren zur Bes'mmung von Trübung und 

Zellwachstum. Das inhabergeführte Unternehmen zeichnet sich insbesondere durch seine agile und flexible 

Handlungsweise sowie kundenspezifische Lösungen aus. 

Unterstützen Sie den Vertrieb beim Au9au interna'onaler Kundenbeziehungen, bringen Sie Ihre eigene 

Perspek've ein und wachsen Sie mit dem Unternehmen. Die Ausübung der Tä'gkeit kann im Homeoffice 

sta=inden. Die Einarbeitung wird im Vertriebsbüro in Dortmund erfolgen. Eine persönliche Vorstellung am 

Firmenstandort in E�lingen ist jedoch erwünscht. 

 

Aufgaben 

 Enge Zusammenarbeit mit der Vertriebsleitung bei der Akquisi'on von neuen Vertriebspartnern auf 

interna'onaler Ebene 

 Unterstützung bei der Recherche und Analyse von Mark�rends, der We�bewerbslandschaA und 

potenziellen Zielgruppen 

 Ak've Teilnahme an Messen 

 Durchführung von Social Media Ini'a'ven  

 

Ihr Profil 

 Studierender des Vertriebsingenieurwesen (SEPM) 

 Fundierte MS-Office-Kenntnisse & versierter Umgang mit Social Media (LinkedIn, Youtube, etc.)  

 Selbstständige und proak've Arbeitsweise 

 Englischkenntnisse: fließend 

 

Ihre Benefits 

 Perspek've, mi�elfris'g eine Posi'on im Vertriebsinnen- oder -außendienst zu besetzen  

 Hohes Maß an Unterstützung bei der beruflichen Weiterentwicklung   

 Entscheidungsfreiheit  

 Kollegiales Miteinander  

 Kurze Entscheidungswege 

 

Bi�e senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen an: chris'an.hamers@e-p-e.de oder bewerbung@e-p-e.de 

Wenn Sie Fragen haben, melden Sie sich jederzeit gerne unter: +49 1525 767 5581 

 

Hochwertige Armaturen und Sensoren 


